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LEcole des Professionnels du Tourisme a noué au fil des années des partenariats
privilégiés avec les plus grands réseaux d’agences nationaux. Notre collaboration étroite
avec les Entreprises du Voyage enrichit notre offre de formation, alignant nos futurs
dipléomés avec les attentes actuelles du marché.

L’'alternance : un modéle gagnant-gagnant

L'EPT adopte un modéle pédagogique dynamique et performant : I'alternance. En partenariat avec
des agences de voyage renommées, nos étudiants bénéficient d'une expérience pratique immersive,
renforcée par une formation théorique dispensée par des professionnels du secteur du tourisme. Grace
a cette alliance, nos étudiants se forgent une expertise alignée avec la réalité du marché et les attentes

des entreprises.
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Plus qu‘une école, un réseau dynamique Selectour

Academy

Avec plus de 10 000 dipldémés actifs dans le secteur du tourisme, nos anciens éléves représentent un
réseau dynamique, porteur d'opportunités et de collaborations fructueuses pour votre entreprise.

Une équipe sourcing engagée

Nous comprenons |'importance de trouver le candidat idéal. C'est pourquoi notre équipe dédiée vous
assiste dans le recrutement, en proposant un service de sourcing et de sélection des profils les plus
adaptés a vos besoins. Retrouvez toutes les dates des JPO et Job dating sur notre site.

Taxe d'apprentissage : Nous soutenir

Gréce a la taxe d'apprentissage (TA), I'EPT investit pour préparer les futurs acteurs du Tourisme.
Ressources pédagogiques de pointes, serious game, évolution des programmes de formation,
amélioration des infrastructures... Autant d'actions facilitées par la collecte de la taxe d'apprentissage.

Devenez jury EPT

Que vous soyez salariés, chefs d’entreprise, travailleurs indépendants ou retraités de la branche,
diplémés de I'EPT ou non, mettez votre expertise a profit et révélez les nouveaux talents du tourisme !

Cette expérience unique vous donnera |'opportunité de rencontrer d'autres professionnels,
vous sensibiliser a |'école et a nos programmes et méme partir a la rencontres de vos prochains
collaborateurs.
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Nos formations en alternance

Vendeur Conseil en Voyages
d’'Affaires et de Tourisme (BAC+2) BTS Tourisme (BAC+2)

Cette formation permet d'acquérir les Cette formation permet d'acquérir les
compétences pour accueillir et découvrir compétences pour effectuer de la gestion de
les besoins des clients, les informer et les la relation avec les touristes individuels ou en
conseiller pour leurs vacances ou leurs voyages groupe, dans |'élaboration d'une prestation
professionnels, rechercher et réserver des touristique, et la gestion de I'information
prestations de transport, des hébergements et touristique.

des activités touristiques, construire et vendre

des voyages individuels ou pour des groupes.

Durée de la formation: 1 an Durée de la formation: 2 ans

Métiers : Conseiller voyages ; Métiers : Conseiller voyages :
Conseiller billetterie ; Forfaitiste ; Télé- Conseiller billetterie - Forfaitiste -
conseiller ; Business travel consultant ; Chargé de promotiorlw du tourismle local :
Travel planer. Business travel consultant ; Travel planer
conseiller voyage ; Chargé d'animation
numérique de territoire ; Chargé de
développement touristique ; Agent de
vente et de réservation.

Format de la formation:
En présentiel.
En distanciel.

+=;) Format de la formation:
y En présentiel

Une formation flexible grace au Distanciel

Conscients des défis de la distance et |'accessibilité, nous proposons également une formation
au format distanciel pour les entreprises et les personnes éloignées géographiquement de
nos écoles afin de leur permettre de suivre leur parcours en alternance, sans compromis sur
I'excellence de I'enseignement.
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Nos formations continues
Nous proposons aussi des formations continues pour la montée en compétences de vos salariés :

- Amadeus : les essentiels, la prévente - Management

- Optimisation de la relation client - VAE : Obtenir un dipléme et acquérir

- Développement personnel : gestion des de nouvelles compétences pour donner
émotions, gestion du stress dans le cadre un nouvel élan a votre carriére grace a la
de la formation des Conseillers voyages Validation des Acquis de I'Expérience

Il est également possible de mettre en place des programmes sur-mesure, en fonction de votre
besoin.
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